
TEILNAHMEBESTATIGUNG

Herr

Abry, Florian

Name, Vorname

30.09.1987
geboren am

hat in der Zeitvom 04.01 .2012 bis 22.02.2012

an einem Deutschkurs im Goethe-lnstitut teilgenommen:

lhn'0nmmatil unü §chrsi[on'

Kursumfang: 38 Unterrichtseinheiten ä 45 Minuten

Referenzniveau des Kurses:

trlr trlz trsr trsz trct trcz

Herr Florian Abry hat den Kurs mit sehr gutem Erfolg besucht.

St. Martin d'Heres

geboren in

.2?.02.2012
,,::' Dat@

::. ,rl:

utsleitung,/ Stempel

4ir

@*'tb,a;L
{

GOETHE
INSTITUT

q\k
\

Sorache. Kultur Deutschland.



National Instruments
Prä se ntationstra i n i n g

Zertifi kat

über die Teilnahme am

am 19.-20. 10. 20L2

für

I

I

I

I

I

I

I

I

Florian Abry

mit folgenden Inhalten :

Wie bereite ich komplexe Inhalte für meine Präsentation verständlich auf?
Wie erreiche ich mein Zielpublikum, sei es der Kunde vor Ort, der
Interessent auf Messen oder in Kundenschulungen?
Wie bereite ich mich effektiv auf eine Präsentation vor?
Wie baue ich meine Präsentation auf?
Wie sollte ich Einstieg und Schluss der Präsentation gestalten?
Wodurch kann ich Aufmerksamkeit und Interesse beim Publikum
erzeugen?
Wie halte ich die Aufmerksamkeit des Publikums aufrecht?
Wie gehe ich mit meinem Lampenfieber um?
Was sollte ich bei der Wahl und der Gestaltung meiner Medien beachten?
Wie wirkt mein Auftreten auf mein Publikum?
Wie gehe ich mit Fragen und Einwänden während der Präsentation um?

München, 20. L0. 2Ol2
ias Piwonka

li:r fü*t:r**rk t*l fi*l*{nnS. trr'*ir:1*S ti§" ( r:i''.r.;

Matthias Piwonka Bismarckplatz 9 Tel. 0941 - 899 65 131

piwonkaginsel-consulting.de 93047 Regensburg Mobil 0173 - 30 46 152

INSEL
CONSULTINC



INSEL
CONSU LTINCZertifi kat

über die Teilnahme am

National Instruments
Messetra in ing

am 18.-19.01 2Ol3

für

Florian Abry
mit folgenden Inhalten :

Messevorbereitu ngen :

. Umsetzung des NI Messekonzeptes

. Grundlagen kundenorientierter Kommunikation
Das Messegespräch:
. Gespräche effektiv eröffnen und zielorientiert führen
. Erfragen von Interessen und Motiven
. Uberzeugende Darstellung der Produkte und

Dienstleistungen durch klare Nutzen-Argumentation
. Körpersprache richtig interpretieren und einsetzen
. Umgang mit Störungen, schwierigen Kunden und

Mitbewerbern
. Do's & Don'ts beim Ausfüllen

München, 19.01.20t3

Matthias Piwonka

der N\LeadSheets
I

I

,t- )cr//-a^ #üurk

Lr l{*1;'iÄ.+rA riir

Matthias Piwonka
piwonka6rinsel-consultin g. de

*..raiiJ**, ::*

Bismarckplatz 9

93047 Regensburg

Te|.0941 - 899 65 131

Mobil 0173 - 30 46 152
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